イブニングセミナーin北九州

海外展開ブランディングセミナー

～事例からみる越境ＥＣでのマーケティング戦略～

　　現在、海外で日本製品が売れています。しかし、単に日本製品だから売れているわけではなく、そこには、販売者の考えた深い意味がありました。

今回、合同会社シンプルトレーディング代表社員　吉村あきら様をお招きし、越境ECで売れている日本製品の実例と、なぜ売れたのか、そのマーケティングやブランド戦略の背景について分析いただきます。
―講師略歴： 吉村 あきら （よしむら・あきら）氏―
九州大学法学部、京都大学大学院卒業後、2012年にベンチャー企業を経てインターネットを用いた海外向け通販事業を手掛ける同社を設立。2013年、越境ECコンサルティング事業を開始。
全国各地の複数の地場中小企業の事業部立上げ、販売サポートを行い、顕著な実績を上げている。

　○日　時　２０１６年１２月　１日（木）

セミナー　１８：００～１９：００

交流会　　１９：００～２０：００　（有料５００円）
　
　○場　所　ＡＩＭビル８Ｆ　ＫＴＩセンター交流サロン

　　　　　　　　（北九州市小倉北区浅野３－８－１）

○定　員　　２０名
○主　催　　福岡アジアビジネスセンター（ＡＢＣ）／北九州市

○後　援　　北九州商工会議所
○問合先　 北九州市産業経済局国際ビジネス政策課　高本・中村

ＴＥＬ：０９３－５５１－３６０５

○お申込み

　　　　 下記申込書に、必要事項記入後、ｅ－ｍａｉｌ　（福岡ＡＢＣ宛；info@f-abc.org）　へ送信するか、
　あるいは、出力したものをファックス（福岡ＡＢＣ宛；ＦＡＸ　０９２－７９１－５０２６）送信ください。
************* 申込書（セミナー定員２０名） ※申込締切１１月３０日（水）まで *********
	御名前：


	

	御社名：


	           

	連絡先：(TEL)

	              

	御役職：  
	　　　　　 　　　　　　　　　　　　　　　 　　  業種：

	交流会への参加

（有料５００円）
	　□参加します　　　　　　        □参加できません　　


